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WIE ZIJN WIJ? – CIRCULAR FINANCE LAB

Het Circular Finance Lab (CFL) heeft tot doel de 
transitie naar een circulaire economie te realiseren 
door financiering als katalysator in te zetten.

Wij werken: 
• met financiële instellingen om circulariteit te 

integreren in financiële kernprocessen en –
modellen en financieel instrumentarium (radicaal) 
te optimaliseren,

• met circulaire bedrijven om hen te helpen 'fit for
finance' te worden,

• om financiële professionals te inspireren om hun 
werk te verbinden met  de reële, circulaire 
economie.



WORKSHOP FINANCIERING PAAS – WAT GAAN WE DOEN?

Financieringsvorm | Pricing  | 
Assetwaarde | Contract | 
Klanten & Ketenpartners

In een uurtje heb je geen 
financierbaar businessmodel, 
maar we helpen je graag op 
weg! 

+ We horen van veel
ondernemers: ‘Ik heb zo’n
goede business case maar 
financiers snappen het niet!’

+ We zien veel financierings
belemmeringen die specifiek
gelinkt zijn aan het circulaire
karakter van het bedrijf. 

Waarom deze workshop Onderwerpen

Disclaimer

+ Inzicht in een PaaS 
propositie. door de ogen van 
de financier

+ Bruikbare bouwstenen
aangereikt om jouw PaaS 
business case zo robuust
mogelijk op te bouwen. 

+ Praktische tips om jouw
financier comfort te geven
uit productwaarde, 
contracten en stakeholders. 

Je krijgt
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The linear economy

Adapted from: Achterberg, E., Hinfelaar, J. & Bocken, N. M. P. (2017), Master Circular Business with the Value Hill

DE VALUE HILL
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The linear economy The circular economy

Adapted from: Achterberg, E., Hinfelaar, J. & Bocken, N. M. P. (2017), Master Circular Business with the Value Hill

DE VALUE HILL

WAARDE BEHOUDEN



Circular Design 
Product Design

Circular Materials
Classic Longlife

Optimal Use
Product as a Service

Life Extension
Repair&Maintenance

Sharing Platforms

Value Recovery
2nd hand seller

Refurbisher
Recaptured Material

Recycler

Network organisation
Value Mgt / Process Design / Tracing facility / Logistics

Closing the loop

Narrowing the loop

Slowing the loop

SLUITEN, VERTRAGEN EN VERSMALLEN VAN DE KRINGLOOP
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WIE ZIT ER IN DE ZAAL?
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FINANCIERING
Wat is jouw financieringsbehoefte?
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Impact investeerder
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Bankier



Wat is jouw
financieringsbehoefte?
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Wat is jouw
financieringsbehoefte?



CHALLENGES
Wat zijn jouw uitdagingen?



Mijn aanbod wordt niet op 
waarde geschat: ik maak meer

kosten, maar voeg ook meer
waarde toe.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 1



Mijn product heeft in de ogen
van financiers een onzekere

marktwaarde, terwijl er andere
waarde in zit. 

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 2



WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 3

De financier vindt mijn contract
- en daarmee mijn kasstromen -

te onzeker. 



Een belangrijke
barrière is het 

debiteurenrisico: de 
gegoedheid van mijn

klanten.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 4
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Mijn afhankelijkheid van 
ketenpartners wordt ervaren als

een risico.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 5
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Mentimeter add-in.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 5
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CO-CREATIE
Samen tot oplossingen komen!



Mijn aanbod wordt niet op 
waarde geschat: ik maak meer

kosten, maar voeg ook meer
waarde toe.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 1
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Pricing
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WAT SPEELT ER IN DE ZAAL?

+ Wie wil zijn  challenge toelichten?
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Pricing

+ Laat zien dat hogere productkosten (e.g. onderhoud, 
reparaties, monitoring, retourlogistiek) worden

gecompenseerd door winst uit meerdere gebruikscycli.

+ De gebruiksvergoeding moet ten minste de kosten voor het 
product en aangeboden diensten dekken. 

+ Wees transparent over je prijsopbouw. Hoe ontzorg jij je 
klant en welke kosten brengt dit met zich mee? Hoe ontzorg jij

het milieu en welke kosten brengt dit met zich mee?



Mijn product heeft in de ogen
van financiers een onzekere

marktwaarde, terwijl er andere
waarde in zit. 

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 2
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Assetwaarde
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Assetwaarde

+ Verhoog de marktwaarde van je product door terugkoop- of 
terugneem garanties met ketenpartners

+ Vergroot het comfort bij financiers door de mogelijkheid om 
het product te ‘hermarkten’ in een nieuw contract en zorg dat

producten zo kort mogelijk ‘stil staan’ tussen twee 
contracten. 

+ Verhoog je marktwaarde door circulariteit van de asset
(mogelijkheid tot upgrades, aanpasbaarheid, reparatiegemak,  

modulariteit)



WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 3

De financier vindt mijn contract
- en daarmee mijn kasstromen -

te onzeker. 
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Robuust contract

https://circularfinancelab.nl/wp-content/uploads/2023/01/Template-
Circular-Services-Contract.pdf

https://circularfinancelab.nl/wp-content/uploads/2023/01/Template-Circular-Services-Contract.pdf
https://circularfinancelab.nl/wp-content/uploads/2023/01/Template-Circular-Services-Contract.pdf
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SUSTAINABLE 
FINANCE 

LAB

DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Robuust contract

+ Langere contracten leiden tot een veiligere toekomstige
kasstroom – maar meer flexibiliteit leidt vaak tot meer

marktvraag. 

+ Denk na over een plan B – mocht je in zwaar weer verkeren
is er dan een andere dienstverlener die jouw contracten zou

kunnen overnemen (zodat de kasstroom blijft doorlopen)?

+ Zorg dat klanten zo makkelijk mogelijk contracten kunnen
verlengen, en introduceer bijv. loyaliteitskorting. 



Een belangrijke
barrière is het 

debiteurenrisico: de 
gegoedheid van mijn

klanten.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 4
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Debiteurenrisico
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Debiteurenrisico

+ Schoenmaker blijf bij je leest! Ga niet het B2B pad op, 
alleen omdat de financier dat makkelijker kan financieren. 

+ Zorg ervoor dat je inzicht hebt in de kredietwaardigheid van 
jouw klanten.

+ Stimuleer goed betaalgedrag door bijv een borg of een
aanbetaling. 
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Mijn afhankelijkheid van 
ketenpartners wordt ervaren als

een risico.

WELKE BELEMMERINGEN ERVAAR JIJ? | STELLING 5
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Ketensamenwerking
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DOOR DE OGEN VAN DE FINANCIER| Ketensamenwerking

+ Zorg voor sterke partnerschappen met wederzijdse
belangen.  

+ Wees transparant in deze partnerschappen. Transparantie, 
met betrekking tot bijvoorbeeld data over productgebruik en –

prestaties, zorgt voor vertrouwen. 
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AFSLUITING
FINANCIERING PAAS

8 FEB, CIRCL
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WAT SPEELT ER IN DE ZAAL?

+ Missen jullie nog belemmeringen?



DE TRAINING IN VOGELVLUCHT



CONTACT!
www.circularfinancelab.nl

Contact:
Elisa Achterberg // Hilde Sijbring

Elisa.Achterberg@circularfinancelab.nl
Hilde.Sijbring@circularfinancelab.nl

Laat je e-mail achter en we sturen je bonus materiaal!


